
営業力強化

す
こ
と
が
で
き
る
シ
ス
テ
ム
を
売

る
の
に
、
必
要
だ
っ
た
の
は
営
業

だ
っ
た
と
い
う
の
は
、
あ
る
意
味

で
は
皮
肉
な
結
論
で
す
。

神
田
　
お
っ
し
ゃ
る
通
り
で
す
。

イ
ン
タ
ー
ネ
ッ
ト
で
ど
ん
な
に
多

く
の
人
に
情
報
を
伝
え
た
と
こ
ろ

で
、
そ
れ
を
購
入
す
る
最
終
意
思

決
定
権
者
は
人
間
で
す
。
そ
の
人

間
が
納
得
で
き
な
け
れ
ば
購
入
に

至
り
ま
せ
ん
。
Ｈ
ｕ
ｂ
Ｓ
ｐ
ｏ
ｔ

社
は
、
そ
れ
を
実
際
の
経
営
で
学

ん
だ
ん
で
す
。
翻
っ
て
、
関
さ
ん

は
日
本
の
企
業
の
営
業
の
現
状
を

ど
う
思
い
ま
す
か
？

性
の
未
来
を
主
張
し
て
い
る
企
業
と

に
二
極
化
し
て
い
る
の
で
は
な
い
で

し
ょ
う
か
。
前
者
は
、
将
来
価
値
を

生
む
た
め
の
活
動
は
、
マ
ー
ケ
テ
ィ

ン
グ
部
署
や
新
規
事
業
開
発
室
が
行

い
、
営
業
は
決
め
ら
れ
た
こ
と
を

や
っ
て
い
れ
ば
い
い
と
考
え
て
い
る

ケ
ー
ス
で
、
後
者
は
フ
リ
ー
ミ
ア
ム

モ
デ
ル
（
※
）
の
ビ
ジ
ネ
ス
か
、
他
社

よ
り
も
コ
ス
ト
優
位
性
を
持
っ
て
い

る
た
め
営
業
は
必
要
な
い
と
考
え
て

い
る
ケ
ー
ス
で
す
。
フ
リ
ー
ミ
ア
ム

モ
デ
ル
に
つ
い
て
言
え
ば
、
一
時
注

目
さ
れ
ま
し
た
が
、
結
局
、
ほ
と
ん

ど
の
ビ
ジ
ネ
ス
モ
デ
ル
は
他
社
で
も

真
似
で
き
る
も
の
で
、
差
別
化
に
つ

な
が
り
ま
せ
ん
。
し
か
し
、
差
別
化

こ
そ
が
利
益
を
生
み
出
す
の
で
す
。

神
田
　
他
社
が
真
似
で
き
な
い
の
は
、

マ
ネ
ジ
メ
ン
ト
や
新
し
い
社
員
を
採

用
す
る
こ
と
、
そ
し
て
、
そ
の
人
た

ち
が
チ
ー
ム
を
組
ん
で
チ
ー
ム
ワ
ー

ク
の
中
で
お
客
さ
ま
の
信
頼
を
勝
ち

得
る
部
分
だ
と
い
う
こ
と
で
す
ね
。

　
ベ
ン
チ
ャ
ー
企
業
は
技
術
主
体
の

組
織
が
多
い
で
す
か
ら
、
人
材
の
採

用
・
育
成
に
よ
っ
て
営
業
部
隊
を
組

織
す
る
認
識
が
あ
ま
り
あ
り
ま
せ
ん
。

　
技
術
さ
え
よ
け
れ
ば
普
及
し
売
り

デ
ジ
タ
ル
時
代
の
今

営
業
は
不
要
な
の
か

神
田
　
近
年
、
Ａ
Ｉ
（
人
工
知
能
）

を
は
じ
め
デ
ジ
タ
ル
技
術
の
進
化
は

す
さ
ま
じ
く
、
大
き
な
イ
ン
パ
ク
ト

を
も
た
ら
し
て
い
ま
す
。

　
そ
の
た
め
か
、
最
新
技
術
を
取
り

入
れ
る
と
一
気
に
売
り
上
げ
や
シ
ェ

ア
が
伸
び
る
と
勘
違
い
し
て
い
る
企

業
や
、
も
う
こ
れ
か
ら
は
営
業
は
い

ら
な
い
の
で
は
、
と
考
え
て
い
る
企

業
が
多
い
よ
う
に
思
い
ま
す
。

関
　
実
際
は
逆
で
す
ね
。
市
場
が
成

熟
し
、
差
別
化
が
し
づ
ら
い
時
代
で

他
社
と
の
差
別
化
は

営
業
で
こ
そ
発
揮
す
べ
き

関
　
昔
な
ら
で
は
の
営
業
を
続
け
て

い
る
企
業
と
、
逆
に
間
違
っ
た
方
向

上
げ
に
つ
な
が
る
と
考
え
る
傾
向
が

あ
り
ま
す
が
、
実
際
は
違
い
ま
す
よ

ね
。

関
　
大
ヒ
ッ
ト
商
品
と
か
、
ビ
ジ
ネ

ス
モ
デ
ル
の
変
革
は
、
10
年
に
１
回

あ
る
か
ど
う
か
の
特
大
ホ
ー
ム
ラ
ン

で
す
。
そ
れ
を
当
て
に
経
営
を
し
て

い
る
と
リ
ス
ク
が
高
く
な
り
ま
す
。

　
い
か
に
ツ
ー
ベ
ー
ス
ヒ
ッ
ト
、
シ

ン
グ
ル
ヒ
ッ
ト
で
３
割
打
て
る
か
が
、

事
業
の
安
定
に
は
大
切
で
す
。
営
業

組
織
の
比
較
的
強
い
企
業
は
、
ホ
ー

ム
ラ
ン
が
出
な
い
時
で
も
事
業
を
成

長
さ
せ
ら
れ
ま
す
。

日
本
な
ら
で
は
の
営
業
で

難
度
の
高
い
顧
客
を
攻
略

神
田
　
営
業
組
織
に
つ
い
て
現
状
を

表
現
す
る
と
、
デ
ジ
タ
ル
ツ
ー
ル
を

活
用
し
、
定
量
的
に
分
析
し
な
が
ら

採
用
や
ト
レ
ー
ニ
ン
グ
を
組
み
立
て

て
い
く
と
い
う
こ
と
を
、
本
来
は
誰

も
が
や
り
た
い
と
思
っ
て
い
る
。

　
た
だ
、
効
果
が
上
が
る
こ
と
は
わ

か
っ
て
い
て
も
、
今
の
組
織
の
中
で

は
時
間
が
か
か
っ
て
し
ま
う
、
そ
ん

な
イ
メ
ー
ジ
で
し
ょ
う
か
。
ど
う
し

た
ら
よ
い
の
で
し
ょ
う
か
。

も
成
長
し
て
い
る
企
業
は
、
営
業
を

強
化
し
て
い
ま
す
。

神
田
　
リ
ブ
・
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ

さ
ん
の
協
力
で
監
訳
し
た
『
ア
ク
セ

ル
』
と
い
う
書
籍
で
も
触
れ
ら
れ
て

い
ま
す
が
、
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
オ
ー

ト
メ
ー
シ
ョ
ン
（
Ｍ
Ａ
）
と
い
う
顧

客
獲
得
を
自
動
化
す
る
デ
ジ
タ
ル

ツ
ー
ル
を
販
売
し
て
い
る
Ｈ
ｕ
ｂ
Ｓ

ｐ
ｏ
ｔ
社
の
売
り
上
げ
が
、
た
っ
た

７
年
間
で
ゼ
ロ
か
ら
１
０
０
億
円
に

な
っ
た
決
め
手
は
営
業
組
織
に
あ
っ

た
、
と
い
う
こ
と
が
、
そ
れ
を
端
的

に
表
し
て
い
ま
す
ね
。

関
　
営
業
に
従
事
す
る
社
員
を
減
ら

関
　
営
業
組
織
と
し
て
ど
こ
に
優
秀

な
人
材
を
配
置
す
る
の
か
が
ポ
イ
ン

ト
に
な
り
ま
す
。
リ
ー
ダ
ー
ク
ラ
ス
、

管
理
職
ク
ラ
ス
か
ら
す
る
と
、
１
件

１
件
の
受
注
を
取
る
こ
と
よ
り
も
、

売
れ
る
仕
組
み
を
つ
く
る
こ
と
が
大

切
で
す
。
例
え
ば
、
Ｍ
Ａ
を
絡
め
た

営
業
活
動
が
当
た
り
前
に
な
る
と
し

て
、
そ
の
仕
組
み
を
つ
く
る
の
は
誰

な
の
か
と
い
う
こ
と
が
問
題
に
な
り

ま
す
。
そ
れ
が
で
き
る
の
は
、
営
業

の
プ
ロ
セ
ス
や
パ
タ
ー
ン
を
分
類
で

き
る
人
で
す
。
つ
ま
り
顧
客
パ
タ
ー

ン
や
ニ
ー
ズ
パ
タ
ー
ン
、
バ
イ
ヤ
ー

ジ
ャ
ー
ニ
ー
が
描
け
る
人
で
す
。
優

秀
な
営
業
が
、
デ
ジ
タ
ル
を
活
用
し

た
仕
組
み
を
設
計
す
る
側
に
回
る
こ

と
は
、
大
き
な
意
義
が
あ
り
ま
す
。

神
田
　
確
か
に
現
場
の
営
業
部
門
主

導
で
、
自
社
の
営
業
の
勝
ち
パ
タ
ー

ン
の
中
に
う
ま
く
デ
ジ
タ
ル
ツ
ー

ル
を
組
み
込
む
こ
と
が
で
き
れ
ば

成
果
は
上
が
る
で
し
ょ
う
ね
。
加

え
て
、
営
業
活
動
の
多
く
が
デ
ー

タ
化
さ
れ
る
こ
と
で
爆
発
的
な
営

業
の
生
産
性
向
上
も
可
能
に
な
り

ま
す
。
元
来
日
本
は
強
い
営
業
組

織
を
持
っ
た
企
業
が
多
い
で
す
か

ら
、
オ
ー
ナ
ー
経
営
者
や
強
力
な

リ
ー
ダ
ー
シ
ッ
プ
を
発
揮
す
る
事
業

責
任
者
が
社
内
に
変
革
チ
ー
ム
を
つ

く
る
こ
と
が
で
き
れ
ば
、
大
き
な
成

果
を
も
た
ら
す
こ
と
が
で
き
ま
す
ね
。

関
　
日
本
に
は
、
日
本
式
営
業
と
も

言
え
る
強
み
が
あ
り
ま
す
。
日
本
の

組
織
で
は
、
仲
間
意
識
や
や
り
が
い

が
高
ま
る
と
、
営
業
の
手
法
を
相
互

交
換
す
る
と
い
っ
た
「
集
合
知
」
が

持
続
的
に
発
揮
さ
れ
ま
す
。

　
現
在
、
市
場
で
は
情
報
化
が
進

み
、
営
業
す
る
側
の
情
報
優
位
性
が

保
て
な
く
な
っ
て
い
ま
す
。
そ
の
た

め
チ
ー
ム
で
連
携
し
組
織
的
に
ア
プ

ロ
ー
チ
す
る
こ
と
が
求
め
ら
れ
て
い

ま
す
。

　
い
わ
ば
、
こ
の
「
集
合
天
才
型
営

業
組
織
」
が
、
簡
単
に
は
他
社
が
真

似
で
き
な
い
強
み
と
な
り
、
利
益
を

生
み
出
す
と
考
え
て
い
ま
す
。
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〈経営者の新視点〉2018

営業力強化

多
く
の
経
営
者
の
信
望
を
集
め
る
経
営
コ
ン
サ
ル
タ
ン
ト
の
神
田
昌
典
氏
。「＂
１
０
０
年
後
の
世
界
を
良
く
す
る

会
社
＂
を
増
や
す
」
を
ミ
ッ
シ
ョ
ン
に
企
業
の
営
業
力
を
強
化
し
て
き
た
リ
ブ
・
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ
の
関
厳
氏

と
意
見
を
交
わ
し
た
。
デ
ジ
タ
ル
新
時
代
の
営
業
組
織
、
そ
し
て
日
本
的
営
業
の
強
み
と
は
何
か
？

【
特
別
対
談
】

デ
ジ
タ
ル
新
時
代
を
勝
ち
抜
く

強
い
営
業
組
織
の
秘
密

経
営
コ
ン
サ
ル
タ
ン
ト
　
マ
ー
ケ
タ
ー
　
神
田
昌
典
　
リ
ブ
・
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ
　
代
表
取
締
役
社
長
　
関 

厳
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